1.ZÍSKEJTE POZORNOST (HEADLINE)
2. PODPOŘTE HEADLINE
3. BUDUJTE DŮVĚRYHODNOST
4. PŘIMĚJTE JE ČÍST DO KONCE
5. DÁVEJTE HODNOTU
6. UKAŽTE NEJVĚTŠÍ SLIB
7. PODPOŘTE SVŮJ SLIB
8. OPIŠTE KLIENTŮV NOVÝ ŽIVOT PO VYŘEŠENÍ PROBLÉMU
9. OPIŠTE SVŮJ PRODUKT BOD PO BODĚ
10. DEJTE NABÍDKU
11. TRIVIALIZUJTE CENU
12. DEJTE JEŠTĚ VÍC HODNOTY
13. ZNIŽTE RIZIKO
14. UDĚLEJTE ZHRNUTÍ
15. ŘEKNĚTE MU, AŤ KOUPÍ
16. NÁKUP UDĚLEJTE CO NEJJEDNODUŠŠÍ
17. PŘINUŤTE HO UDĚLAT VOLBU
18. ZNOVU MU ŘEKNĚTE, AŤ KOUPÍ
19. OSLAĎTE NABÍDKU
20. POPOŽEŇTE HO
21. POUŽIJTE DODATEK
